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ZAHL DER AKTIEN: 37,1 Mio.

MARKET CAP (MIO. EUR): 4,9

FREEFLOAT (in %): 100
DIVIDENDE 2009 (CAD): 0,00
EPS (CAD): - 0,04
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Aktuelle Informationen durch

DAS VORSTANDSINTERVIEW

Wir fragen nach - Minaean International Corp.

Jahrhundert-Bauboom in Indien

C.E.O.IF: Bitte erldutern Sie unseren Lesern lhr Geschdftsmodell.

Mervyn J. Pinto: Minaean International Corp ist der Erfinder von Leicht-
baustahl-Konstruktionssystemen fir den Wohnungsmarkt in Indien. Im
Jahr 2006 erweiterten wir unsere Produktlinien, um die Bedirfnisse von
Ol-Giganten wie Shell mit vorgefertigten und modularen Ladengeschaften
unter Einsatz von Leichtbaustahl zu befriedigen.

Minaean Habitat (India) Pvt. Ltd, unsere hundertprozentige indischen
Tochtergesellschaft, hat damit eine Marktnische flr seine Produkte ge-
schaffen und kann so aus den Mdglichkeiten, die das Land dank seines
rasanten Wirtschaftswachstums bietet, Kapital schlagen. Die Auflienwer-
beindustrie 6ffnete uns beispielsweise die Tlren flir unser modulares Bus-
wartehduschen. Dies fiihrte im Jahre 2008 zu Auftragen fir mehr als 350
Einheiten in den Stadten Mumbai und Bangalore.

Das Herzstick unserer Produktlinien ist die Verbindung von Platten ver-
zinkten Stahls zu tragfahigen Elementen, um 1-4geschossige Gebaude in
Indien und bis zu 8geschossige Gebaude in Nordamerika zu errichten.
Dank des vorhandenen Know-hows im Bereich Konstruktion, Fertigung
und Montage ist Minaean bereit fur ein groles Wachstum, das aufgrund
des steigenden Bedarfs in Indien absehbar ist.

Minaean hat sich im Bereich Leichtbaustahl einen Namen gemacht. Das
Unternehmen hat seine Fahigkeiten durch die Konstruktion von Leichtbau-
stahlgebauden, modularen Ladengeschéaften fir Tankstellen und Geldau-
tomaten-Hauschen fiir etablierte Banken unter Beweis gestellt. Darlber
hinaus arbeiten wir am Angebot von modularen Toiletten sowie Camping-
Lésungen.

Die drei Produktlinien des Unternehmens - Leichtbaustahlgebdude, modu-
lare Gebaude sowie Buswartehauschen - zeichnen sich durch die folgen-
den wichtigsten Wettbewerbsvorteile aus: Kosteneffizienz, Geschwindig-
keit und umweltvertragliche Baumaterialien / Techniken.

C.E.O.IF: Wie groB ist der indische Markt fir Leichtbaustahl und modular zu
errichtende Gebdude?

Mervyn J. Pinto: Nach einer Erhebung aus dem Jahre 2008 fehlen Indien
Uber 24,3 Mio. Hauser fiir den wirtschaftlich schwacheren Teil der Gesell-
schaft. Der Grofteil dieses Wohnbedarfs durfte durch den Bau von Ge-
bauden mit bis zu 4 Etagen abgedeckt werden, wobei die meisten flir den
Einsatz von unserem System perfekt geeignet sind.

Die bisherigen Ausschreibungen der indischen Regierung und die Ver-
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gabe eines solchen Auftrages im Wert von 1,03 Mio. CAD an Minaean sind ein Beweis im Hinblick auf die
Veranderung der Wahrnehmung und der Akzeptanz des Minaean-Systems auf dem Wohnmarkt, aber auch im
kommerziellen Sektor. Minaean hat Angebote im Wert von rund 4 Mio. CAD abgegeben und arbeitet an einer
Aufstockung seiner finanziellen Basis, um dem Unternehmen die Mdglichkeit zu geben, gréRere Angebote ab-
zugeben.

Dariiber hinaus haben sich die drei Ol-Giganten in Indien - Indian Oil, Bharat Petroleum und Hindustan Petroleum
- zur Sanierung und Modernisierung von mehr als 25.000 Tankstellen in den nachsten 10 Jahren verpflichtet. Dies
bietet uns eine groflte Chance flir den Einsatz unserer vorgefertigten modularen Gebaude.

In Indien gibt es Ubrigens 33 Geldautomaten pro eine Million Einwohner, wahrend es in China 98 Geldautomaten
pro eine Million Einwohner gibt. Der indische Markt fir Geldautomaten-Hauschen soll jahrlich um mehr als 20
Prozent wachsen, wovon Minaean Uberproportional profitieren sollte.

Untersuchungen zeigen zudem, dass es eine Notwendigkeit gibt, in den nachsten 36 Monaten.9.000 Buswarte-
hauschen zu errichten, da 32 der 35 groRen Stadte in Indien noch kein intelligentes Transportsystem implemen-
tiert haben. Als einer der groRten Buswartehduschen-Produzenten und Lieferanten in Indien ist Minaean darauf
ausgerichtet, sich hier einen grol’en Marktanteil zu sichern. Derzeit steht das Unternehmen in Verhandlungen
Uber drei separate Vertrage mit einem Gesamtvolumen von mehr als 1.000 Buswartehauschen.

C.E.O.IF: Wie ist die Wettbewerbssituation in Indien?

Mervyn J. Pinto: Minaean ist der Pionier bei Leichtbaustahl-Systemen, einem umweltfreundlichen Produkt. Kein
anderes Produkt kann die Effizienz, Geschwindigkeit und das Kosten-Nutzen-Verhaltnis bei der Ausfihrung von
Auftragen schlagen, mit dem das Minaean-Systen selbst in hugeligem Gelande und in entlegenen Gebieten Uber-
zeugen kann. Alle Produkte werden in kontrollierter Fabrikumgebung vorgefertigt und innerhalb weniger Tage in-
stalliert.

Fir den Ersatz bzw. die Sanierung der Ladengeschafte von Tankstellen und die Installation von Buswartehau-
schen in der Uberflllten Stadt, in der Verkehrsstaus ein gro3es Problem sind, ist das Minaean-System besonders
geeignet und sehr wettbewerbsfahig, da das Produkt innerhalb weniger Stunden transportiert und installiert wer-
den kann - die Ausfuhrung der Arbeiten erfolgt dann in der Nacht.

Die Auszeichnung durch Shell in puncto Qualitat und Sicherheit im Jahr 2008 ist ein Beweis fur die Kompetenz
Minaeans und spiegelt die starke Kundenzufriedenheit wider.

C.E.O.IF: Kénnen Sie uns bitte lhre Wachstumsstrategie erléutern?

Mervyn J. Pinto: Minaean Habitat betreibt eine Produktionsstatte in Mumbai (Indien), die auf die Bewaltigung der
unmittelbaren vertraglichen Anforderungen zugeschnitten ist. Indiens aggressives Wirtschaftswachstum hat es
Minaean ermdoglicht, fir eine Reihe von Auftragen in den umliegenden Bundesstaaten Angebote abzugeben. Das
Unternehmen wird weiter expandieren und die geschaftlichen Aktivitaten in anderen Teilen von Indien verstarken,
um seine Wachstumsplane zu erfillen und die prognostizierten Ziele zu Ubertreffen.

Das Unternehmen geht davon aus, demnachst gréRere Auftrdge zu erhalten. Im Rahmen der Wachstumsstrate-
gie wirde Minaean aufgrund dessen weitere Produktionsstandorte in anderen Bundesstaaten errichten. Um die
oben genannten Ziele zu erreichen, muss indes die finanzielle Ausstattung verbessert werden. Das Unternehmen
plant zudem Joint Ventures und strategische Allianzen mit gréReren auslandischen Unternehmen, die die Absicht
haben, auf den indischen Markt zu expandieren.
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C.E.O.IF: Wie hoch ist der Kapitalbedarf, um lhr Wachstum in den néichsten 12 Monaten zu finanzieren? Wann werden Sie
die Gewinnschwelle erreichen?

Mervyn J. Pinto: Minaean plant die Einwerbung von 2-5 Mio. CAD, um den Kapitalbedarf des nachsten Ge-
schaftsjahres abzudecken. Ein Teil dieser Mittel wird fir die Bereitstellung von riickzahlbaren Kautionen verwen-
det, die einerseits in der Ausschreibungsphase und andererseits bei Auftragserteilung erbracht werden muissen.
Das Unternehmen erwartet, dass man bis Dezember 2010 die Gewinnzone erreicht.

C.E.O.IF: Vor kurzem verdffentlichte Minaean International einige neue Auftrdge. Konnen Sie eine Prognose fir das lau-
fende und néichste Geschdiftsjahr (per Ende Mdrz) geben?

Mervyn J. Pinto: Fir das Geschéaftsjahr 2010/2011 erwarten wir einen Umsatz von 10-12 Mio. CAD, der im Fol-
gejahr auf 15-17 Mio. CAD steigen soll.

C.E.O.IF: Warum sollten Anleger Minaean International gerade jetzt kaufen?

Mervyn J. Pinto: Minaean bietet eine grofiartige Moéglichkeit, um in den aufstrebenden indischen Markt zu in-
vestieren, wo das Wachstumspotenzial enorm ist. Der wirtschaftliche Abschwung des Jahres 2008 und Anfang
2009 liegt hinter uns. Ich sehe ein grol3es Potenzial, nicht nur fir das wirtschaftliche Wachstum des Landes, son-
dern auch flr Minaean, da wir fast jeden Tag neue Anfragen und Aufforderungen zur Abgabe von Angeboten er-
halten. Dies alles wird sich im kommenden Geschéftsjahr bei den Umsatzen und Ertradgen widerspiegeln.

Minaean bietet ein kosteneffizientes und schnell aufzubauendes Produkt in einem Land, das Konstruktionstechno-
logien dringend bendtigt. Das Unternehmen verfligt Gber ein solides und bewahrtes Management, einen gut aus-
gebildeten Mitarbeiterstamm von mehr als 60 Personen, eine gut funktionierende Produktionsanlage und ein ste-
tig wachsendes Orderbuch, das unsere Erwartung im Hinblick auf das Ubertreffen der eigenen Prognosen unter-
mauert.

C.E.O.IF: Vielen Dank!
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Herausgeber Disclaimer / Haftungsausschluss

Die in diesem Dokument publizierten Angaben begriinden weder eine Aufforderung
noch ein Angebot oder eine Empfehlung zum Erwerb oder Verkauf von Anlageinstru-
menten oder zum Tatigen sonstiger Transaktionen. Jedes Investment in Aktien, An-
leihen oder Optionen ist mit Risiken behaftet. Diese Studie ersetzt nicht die personli-
che Beratung. Diese Studie gilt nicht als Aufforderung zum Kauf oder Verkauf, der in
dieser Studie angesprochenen Anlageinstrumente.

X Alle auslandischen Kapitalmarktregelungen, die die Erstellung, den Inhalt und Ver-
Independent Small Cap Research trieb von Research betreffen, sind anzuwenden und mussen vom Lieferanten wie
vom Empfanger in jeder Hinsicht beachtet werden.

Alle Meinungsaussagen spiegeln die aktuelle Einschatzung der Analysten wider. Diese

ISCR Independent Small Cap Research AG Einschatzung kann sich ohne vorherige Ankiindigung dndern. Weder die Analysten
Wernerstra§s_e 7 noch die ISCR AG haften fiir Verluste oder Schaden irgendwelcher Art, die im Zusam-
CH-8038 Zirich menhang mit dem Inhalt dieser Finanzanalyse oder deren Befolgung stehen.
Chefanalyst: Jorg Nebel, DVFA-Analyst Sofern im Studientext nicht anders angegeben, bezieht sich das Anlageurteil in die-

ser Studie auf einen langfristigen Anlagezeitraum von mindestens zwdlf Monaten.

Mogliche Interessenskonflikte: Weder die ISCR AG noch ein mit ihr verbundenes Unternehmen a) halt in Wertpapieren, die Gegenstand
dieser Studie sind, 1% oder mehr des Grundkapitals; b) war an einer Emission von Wertpapieren, die Gegenstand dieser Studie sind,
beteiligt; c) hdlt an den Aktien des analysierten Unternehmens eine Netto-Verkaufsposition in Hohe von mindestens 1% des Grundkapitals;
d) hat die analysierten Wertpapiere auf Grund eines mit dem Emittenten abgeschlossenen Vertrages an der Bérse oder am Markt

betreut. Durch die Annahme dieses Dokumentes akzeptiert der Leser/Empfanger die Verbindlichkeit dieses Disclaimers.



